


iComparte el Bienestar Integral desde tu hogar!

En REDNATURA somos una familia y las grandes familias se relnen en casa. Con esta guia y
el apoyo de tu patrocinador, aprenderds a organizar reuniones caseras, esto te permitird
conocer muchas personas y tu numero de prospectos se multiplicara.

¢ y

©» 1.Planea
A) ;Quién hara la presentacion?
Contacta a tu patrocinador y pide

su apoyo, él conoce REDNATURA
perfectamente.

y

F) ;Como saber quién asistira?
Un dia antes de la reunidn,
contacta a tus prospectos

utilizando el medio por el que los
invitaste. Recuérdales los
beneficios que obtendran y pideles
confirmar su presencia.

B) ;Cuando, dénde y a qué hora
serd la reunion?

Con ayuda de tu patrocinador

establece fecha, lugary hora,

convenientes para ambos.

|C) ;Quién debe venir a esta
reunion?

Haz una lista de invitados,
piensa en todas las personas
con las que quieres compartir
la oportunidad REDNATURA y
escribe sus nombres.

E) ;Cémo motivarlos para
asistir?

Muestra tu emocion y hazles
saber que en la reunion
conoceran a un gran empresario
(tu patrocinador) y que tendran
la oportunidad de unirse a su
negocio.

D) ;Como invitar a las personas?
Puedes llamarles por teléfono,
invitarlos a través de redes sociales
o entregar una invitacion fisica.
(Descarga el disefio de invitacion de

tu Oficina Virtual).




2. Préepar
o2 éparate

A) ;Qué material debe estar listo para la reuniéon?

Recepcion: hojas de registro y musica ambiental.

Presentacion: video de invitacion al negocio y presentacion de primer contacto.
Cierre: kits de inscripciéon y catdlogos de producto. /degustacion: cloori, café
REDNATURA, vasos y servilletas.

B) ;Quiénes participan en la reunién?

Presentador: el expositor del plan y quien compartira su testimonio.
Ta: daras la bienvenida, compartirds lo que REDNATURA significa
para ti, tu testimonio y edificaras a tu presentador.

C) ;Qué decir durante tu participacion?

Para la bienvenida: agradece la presencia de todos y pon claras las reglas de la
reunién (respecto a preguntas, celulares, comida, etc.).

Para compartir tu experiencia en REDNATURA: explica brevemente cémo te
sientes en esta empresay qué esperas que los asistentes encuentren en ella.

Para la edificacion: resalta las virtudes del presentador, habla de su trayectoria en la
empresa y de como su invitacion cambio tu vida.




\" 3 . iRecibe a tus invitados! ™

{Como obtener datos de los asistentes?
Pide a cada persona que llegue, llenar el
formato de registro.

;Cuando iniciar la reunién? ¢{Como recibir a los asistentes?
La hora de inicio debe ser la que Ten puesta la musica ambiental en
estableciste; puntualidad es la volumen bajo, hazlos pasar al lugar
cualidad de respetar tu tiempo y de la reunion e integra una silla para

el tiempo de los demas. cada persona que llega.



P 4. iComparte el Bienestar
" Integral REDNATURA!

Da la bienvenida y explicales las reglas de la casa, después pon el video
“invitacion al negocio”

Al terminar el video inicia la edificacion de tu presentador, recuerda que
esta edificacion debe darle la posibilidad real de influencia sobre sus
oyentes. Cuando el presentador inicie su participacion, te edificard por
organizar la reunion.

Tu presentador desarrollara el esquema de primer contacto.

Luego de la presentacion, tomen 5 minutos para que los asistentes
degusten los productos REDNATURA antes de continuar.

Después del receso, tu presentador compartira su testimonio.

Cierra la presentacion preguntando ;Cémo se sienten? ;Qué beneficios
percibieron? ;Quién estd listo para cambiar su vida?

Hazle saber a los asistentes que ellos pueden hacer una reunién y agenda
la siguiente en casa de alguno.

Invita al resto a la siguiente reunion.
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RED

Durante la reunion:

@ Muestra entusiasmo.

Tips

Después de la reunion:

Envia la informacién y material oo
con que te comprometiste | /)
durante la reunién. ~—

Cumple al pie de la letra cada
compromiso que
hagas con tus prospectos.

I/%Siéntate junto a tus invitados.
NI

Invitalos a la siguiente reunién /V(
y repite el proceso. \ ¥/

Participa; asiente con la cabeza
y responde a las preguntas del
presentador.

Da seguimiento a cada uno de
tus prospectos, en esto radica
el éxito de tu negocio.
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